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Auf einem hochsensiblen Terrain bedarf es eines diskreten Begleiters

VSU Unternehmens-Borse Saar-Pfalz in Schmelz vermittelt Kauf und Verkauf von mittelstandischen Firmen und Beteiligungen

—Von THOMAS BEHRES —

Auf hochsensiblem Terrain bewegt sich
Frank Jungblut Der Jungunternehmer
vermittelt Kauf und Verkauf von mittel-
stindischen Unternehmen oder Beteili-
gungen daran. Ein sehr diskretes Ge-
schift, das viel Vertrauen erfordert”, be-
schreibt der Diplom-Wirtschaftsingenieur
sein Metier. Seit Mai 1998 betreibt er von
Schmelz aus die VSU Unternehmensboérse
Saar-Pfalz. Das Kiirzel ,VSU" steht in die-
sem Falle fiir Verbund Selbststandiger Un-
ternehmensmakler. Frank Jungblut ist
namlich kein Einzelkdmpfer, sondern
selbststandiger Partner in einem Makler-

Verbund. Fiir die Unternehmensbérse der
VSU betreut der 34-Jahrige den siidwest-
deutschen Raum: das ganze Saarland und
zuséatzlich groBe Teile von Rheinland-Pfalz
bis Bitburg, Mainz und Kaiserslautern.
Wer sind die Kunden? ,Unternehmer, die
einen Nachfolger suchen, Angestellte im
mittleren Management, die sich selbstan-
dig machen wollen oder Unternehmen, die
sich durch Zukauf neue Geschéaftsfelder er-
schlieBen wollen®, umreifit Jungblut grob
den Kundenkreis. Ein Wachstumsmarkt;

»190 000 Firmen stehen bundesweit in den

nachsten zehn Jahreh zur Ubergabe an“,
schdtzt Jungblut. Aber trotzdem ein
schwieriges Geschaft Vielen mittelstandi-

schen Betrieben fehle die Werthaltigkeit,
so dass sie nicht zu vermitteln seien.

Die Prifung der Werthaltigkeit steht
ganz am Anfang des Prozesses, wenn zum
Beispiel ein Unternehmen einen neuen Ge-
sellschafter sucht. Detailgenau wird die
Firma analysiert: Welche Flache haben die
Produktionsrdume, wie ist der Maschi-
nenpark bestiickt, wie sind die Gebaude
ausgestattet, wie sieht die Verkehrsanbin-
dung aus? Die ermittelten Informationen
flieBen dann in einem Dossier zusammen,
auf Basis dessen potenzielle Kaufer ge-
sucht werden — iiber das Internet, durch
Anzeigen oder auch durch Direktanspra-
che in der Branche. Bis dahin lauft alles

anonymisiert, erst in der Endphase schlieB-
lich wird in Absprache mit dem Anbieter
offenbart, um welches zu verkaufende Un-
ternehmen es sich konkret handelt.

Und erst dann, wenn einige wenige po-
tenzielle Kaufinteressenten, die entspre-
chende Bonitit aufweisen, sich herauskri-
stallisieren. Dies geschieht jedoch erst,
nachdem beide Seiten eine Verschwiegen-
heitserklarung unterzeichnet haben, wo-
mit sie sich verpflichten, die iiberlassenen
Daten nicht zum eigenen Vorteil zu ver-
werten. . Die Einhaltung der Verschwie-
genheit wird mit hohen Konventionalstra-
fen sicher gestellt”, betont Jungblut.

Bis letztlich ein Projekt erfolgreich ab-

gewickelt ist, vergeht aber einige Zeit Zwi-
schen einem halben Jahr und zweieinhalb
Jahren konne es dauern, bis schlieBlich
zwischen den vermittelten Partnern der
Vertrag unterzeichnet, die neue Ge-
schaftsverbindung besiegelt ist. In einem
hochsensiblen Feld zdhle vor allem Sorg-
falt: ,Ich lege Wert auf einen qualitativ
hochwertiges Angebot“, sagt der Unter-
nehmensmakler. Und dies erfordere viel
Zeit fiir den Einzelfall.
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